Wie Sie als
selbststandiger
Reiseburo-
Unternehmer
mehr profitieren.

REISEBURO COOPERATION



Die TourContact

Mlitgliedenr

legen Wert auf

- Selbststandigkeit,
Flexibilitat,
Mlitsprache,
gemeinsame
Kommunikation und
Nutzen bringende
Zielerreichung.

Neben dem Gesell-
schafterreiseburo

gibt es auch die
Moglichkeit, als Partner-
reiseburo von den

vielen Maoglichkeiten
der Gemeinschaft
zu profitieren.

Wir, die Zentrale in
Koln, kennen jeden
unserer Partner
personlich und eben-
so das Reiseburo
und Umfeld.

Nur dadurch sind
wir in der Lage,
auf individuelle
Belange und Situa-
tionen einzugehen.

Einfach besser



Die TourContact Reisebluro
Cooperation ist eine GmbH
& Co. KG und gehort als
eine der wenigen
Kooperationen im deut-
schen Markt den ange-
schlossenen Reiseblros
(Kommanditgesellschafter).

Zur Nutzung von schier
unerschopflichen Synergie-
potenzialen im Verbund mit
der BREWE Touristik wurden
im Jahr 2000 die Anteile
der Verwaltungs-GmbH
ubertragen.

Die TourContact Reisebluro
Cooperation ist Grundungs-
mitglied und Kommandit-
gesellschafter der RSG
(Reisebluro Service
Gesellschaft).

In der RSG haben sich
leistungsfahige Reiseburo-
kooperationen zu einer
starken Dachorganisation
zusammengeschlossen,
die die gemeinsamen
Interessen aller Mitglieder
wirkungsvoll vertritt und
durchsetzt.

RSG

Wir sind eine leistungs-
starke Gemeinschaft und
keine Provisionssammlenr.

Gerade deshalb steht
jeglicher Nutzen unserer
Mlitglieder im Mittelpunkt
unserer Arbeit.

Aour(ontact
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Einfach besser



Die einfach bessere Kooperation
fuhlt sich wie Urlaub an. Geniel3en
Sie mehr Zeit.

TourContact bundelt die Interessen
vieler Reiseburo-Unternenhmer und
erweitert so fur Sie aul3erst
lohnend die machbare Wirklichkeit.

Zuverlassiger
technischer Support

- Eigene TourContact
Techniker

- Eigener Telefon-Support

- Mehrstufiger Informations-
austausch durch eigenes
Intranet

- Web-Site-Service -
wir gestalten, pflegen und
hosten Ihren Internetauftritt

- Eigene Vertriebsplattform
auf Sabre-Merlin-Basis -
alles, was Sie von einem
Frontoffice erwarten (inkl.
Preisvergleichssystem) und
eigene IBEs fur Ihren
Internetauftritt

Kosten sparende - IT

Rahmenabkommen

Professionelle
Schulung und Beratung

Verkaufstrainings
- Management

Softwareanwendung
und neue Medien

- Mid- u. Backoffice- - Produkt
Losung - Buchhaltung
von Bewotec - Rechtsberatung

Software

Deutsche Telekom

Festnetz, Mobil-

funk, DSL

- Sicherungsscheine
fur Eigenver-
anstaltungen

- Geschafts-
versicherungen

- Energieversorgung

Renditeplanungs-
unterstutzung

- Marktgerechte
Sortimentspolitik

- Monatliche Umsatz-
auswertung

- Monatliche Provisions-
hochrechnung

- Vielfaltige Verkaufs-
wettbewerbe

- Ertragsoptimierte
Vertriebssteuerungs-
empfehlungen

Friher sparte man, wenn man
alles selber machte. Danach
sparte man,; wenn man gar
nichts unternahm. Hoéchste
Zeit, sich kooperativ am
Machbaren zu orientieren.

SabreTravelNetwork - Consulting
- Einrichtungskonzept

Okonomischeres

- Marketing

Wochentliche

Exklusivangebote

Aktionspakete

Deko-Stander

Zielgruppen-

orientiertes

Direktmarketing

- Gemeinschafts- und
Regionalwerbung

- Zentraler Einkauf
von Drucksachen

- Buromaterial,
Werbeartikel und
Reiseliteratur

- Qualitatssiegel der
RSG

- Zentrales CRM

(Kundendatenbank)



TOP-Sortiment
Bausteintouristik:

ey MEIER'S WELTREISEN
- Der Spezialist fur
_ alles Ferne
DROR DERTOUR
- Der Marktfuhrer fur
Reisebausteine und
malBgeschneiderten
Urlaub
Y% ADAC Reisen
© - Der Experte fur
mobilen Urlaub

Passives Sortiment:

- ABC Holiday Plus
- Attika

- DanCenter

- ETI

- Glauch Reisen

- GTI Travel

- holidayautos

ITS
[
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REISEN

v T JAEREBORG

TOP-Sortiment

Pauschaltouristik: /#f »

ITS Reisen 5~
- ist Urlaub e
JAHN REISEN
- Urlaub, wie
ich ihn mag

- viel Urlaub fdar
wenig Geld

Kreuzfahrt-Sortiment:

Viking

"t

Aktives Sortiment:

Hoven = Aiir Berlin
B - Alltours
mveroes — Ameropa

& - FTI
cunnent = Club Med

- Novasol
e — Oger Tours
ousir — Olimar

Lassen Sie uns lhre
Renditemadglichkeit
steigern.

Dabei profitieren Sie
von unseren Kontakten,
besseren Provisions-
verhandlungserfolgen
und dem innovativen
TourContact Sartiments-
Management.

Renditeplanungs-

s — Studiosus unterstitzung
% - i % - Thomas Cook
i ) AIDA Cruises - TUI Marktgerechte
4 et _ A.Rosa W ; o
. y Sortimentspalitik
g - Hansa Kreuzfahrten .
- Monatliche
#= - Hapag Lloyd Umsatzauswertun
Kreuzfahrten Aktives Sortiment : =
. Monatliche
- - MSC Kreuzfahrten Versicherung: o
. . . Provisionshochrechnung
®_ - Norwegian Cruise Line P
. Vielfaltige Verkaufs-
Hl - Peter Deilmann snuoer — EUPrOpaische
. . wettbewerbe
- Plantours Reiseversicherung SN——
== - Sea Travel HAM oma - Elvia =
_ Vertriebssteuerungs-
=izt - Transocean Tours
. empfehlungen

- Jollydays

- lkarus Tours

- Ischia Tourist

- Olympia Reisen

- Schauinsland-Reisen
- Sunny Cars

- und weitere

:tTr-aditionelle Sortimente
ﬂ::en ins Aus. Die Moderne

= |n-ét zur Ausweitung.
Innovativ ist, wenn Sie jeder-
zeit wissen, wodurch Sie am
meisten verdienen.




JTourContact ist EASY,
well Sie die richtigen
Leute kennenlernen.

Willkommen im Club! Als
Partner, Bonus-Partner
ader als Kommanditist.
Denn TourContact berat
Sie aufgrund der
Erfolgsstrategien der
Branchen-Elite.

Personlich.
Von Unternehmer zu
Unternehmernr.

Bestimmen Sie den
Kurs von morgen mit:
als TourContact
Kommanditist.

Sie wollen Selbst-
standigkeit und gleich-
zeitig Mitsprache”?
TourContact gehort
als eine der wenigen
Kooperationen im
deutschen Markt den
angeschlossenen
Reisebluros.

GenieBBen Sie es,
zukinftig Insider zu sein:

Profitieren Sie von der
Flexibilitat, der gemein-
samen Kommunikation
und der Nutzen bringen-
den Zielerreichung einer
innovativen Gemeinschaft.

Wir richten uns nach
lhren personlichen
Wunschen.

Keine Veranderung
des ReiseblUronamens,
der Buroeinrichtung,
des Front-, Mid- oder
Backoffices, wenn Sie
es nicht wunschen.
Selbstverstandlich
konnen und durfen Sie
als Mitglied unser
Corporate Design
benutzen.

Masse statt Klasse? Wer zur
Elite zahlt, lasst sich nicht
von grofBen Gebilden blenden
und orientiert sich nie am
Durchschnitt.

Unser Intranet
ist eine unverzichtbare
Plattform zum Aus-
tausch wirklich fun-
dierten Know-hows.

Da wird die Antwort
auf eine Destinations-
frage eines Partners
schnell zur Fundgrube
an wertvollen Tipps
fur alle.

Heute, wo das Inter-
net Kunden mit nicht
qualifizierten Informa-
tionen uberschuttet,
konnen Sie mit qualifi-
zierter Beratung wirk-
lich punkten.



Wir besuchen Sie
gern, um Sie und
Ihr Unternehmen
kennenzulernen,
uns personlich
vorzustellen und
Ihnen klare Antworten
auf all Inre Fragen
zu geben.




TourContact
Reiseburo Cooperation
GmbH & Co. KG

Wilhelm-Ruppert-Str. 38 /
Gebaude F 123
51147 Koln

Telefon:
GFE2NESs T EE. 611 60
Telefax:

02203 -96 61 66 6

www.tourcontact.com

vertrieb@tourcontact.de
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